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Uber mich

Darf ich mich Ihnen vorstellen?
Mein Name ist Frank Ulbricht, Jahrgang 1956.

Ich bin seit 1990 in der Versicherungsbranche &t
1992 als Versicherungsmakler und seit 1997 in egen
GmbH.

Seit der Jahrtausendwende habe ich mich zunehnuénd a
die Gesundheits-Versicherung spezialisiert, weihala
schon absehbar war, dass die tblicherweise angedote
Tarife der Privaten Krankenversicherung nicht nieahge
bezahlbar sein werden.

Seit dem Jahr 2009 habe ich meinen Téatigkeitsideerich auf das Theme
Pflegeversicherung ausgeweitet und spezialisiech aarauf zunehmend.

Unter dem Titel ,Vermdgenssicherung im Alter* eatsd ind den vergangenen Jahren
der hier vorliegende PRIVAT-Report, der Ihnen, éidleser, das Thema nahebringen
soll.

PFLEGE IN DEUTSCHLAND MACHT ARM!

Die Pflegeversicherung ist die einzige Sozialvérsiang, die keine Basisabsicherung
garantiert, sondern nur Zuschusse zahlt. In alelegen SV-Sparten (Kranken-,
Renten- und Arbeitslosen-Versicherung) erhalt dersi¢herte eine
Grundabsicherung.

Die Pflegeversicherung basiert grundséatzlich niZaschiissen und setzt stattdessen
auf den Familienverbund.

In keinem anderen Bereich gibt es einen so tigigmden Zugriff auf das Vermogen
der Versicherten, deren Partner und sogar deretieKind Enkel!

Das Sozialamt fordert im Pflegefall gezahlte Leigfen von unterhaltspflichtigen
Angehdrigen zurlck. Auch das gibt es in keiner asl&ozialversicherungssparte!

Ein Pflegefall betrifft die ganze Familie! Also sghen wir nicht nur die altere
Generation an, sondern ganz gezielt auch die Jénger Alter 30, 40 oder 50, fur die
das Wort ,Pflege” noch keine richtige Bedeutung hat

Oder doch?

Ein Pflegefall betrifft digganzeFamilie! Somit konnen selbst die Enkel durch einen
Pflegefall in der Familie belastet werden, von Bémdern der Pflegebedirftigen ganz
zu schweigen...

Dieser PRIVAT-Report zeigt Ihnen kurz und pragndiatGefahren, die es im
Pflegefall gibt, und nennt Lésungswege.

Vorab: Eine 100% perfekte Losung gibt es nicht!

Ich zeige Ihnen aber Losungsmdoglichkeiten, die Inkza sind und Ihnen das
Hochstmald an Entscheidungsfreiheit sichern.

Gern nehme ich auch lhre Anregungen auf, wenn Bi¢hne Losungsansétze nennen,
die wir dann gemeinsam weiterentwickeln kénnen.
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Ich wiinsche lhnen viel Spal3 bei der Lektire di@$si¥AT-Reports!
Und denken Sie bitte immer daran: Wenn Sie Fragdem, sollten Sie uns diese
stellen.

Ich freue mich auf Ihre Response!

7. W,

Versicherungsmakler und Pflegespezialist

Ih

Kunden-Hotline: 03771 — 300 400

Wichtiger Hinweis an die Leser!

In diesem Report werden mitunter Begriffe wie ,#@mnde”, ,der Versicherte* oder
Lder Interessent” verwendet.

Ich gebe hiermit folgende Erklarung ab:

Die Verwendung geschlechtsspezifischer Formuliezardjent ausschlie3lich der
besseren Lesbarkeit und somit der besseren Velistéheit.

Samtliche Beispiele (sofern nicht tarifbedingt!dullussagen dieses PRIVAT-Reports
beziehen sich sowohl auf mannliche, als auch aidliwke Personen.

Einzige Ausnahme bildet dabei das Schwangersclsiltsrwelches ausdricklich nur
bei Frauen zutreffend ist.

Bitte lesen Sie diesen Report nur dann, wenn Sielieser Einschrankung
ausdrticklich einverstanden sind.

Abmahnungen wegen eines mdglichen Verstol3es gegen d
Antidiskriminierungsgesetz (AGG) muss ich daher vom herein zurtickweisen.

Vielen Dank fur Ihr Verstandnis! ;-))

SiUGa Versicherungsmakler GmbH, Affalter, Haup#3t.08294 LoRnitz, Geschéftsfiihrer Frank Ulbricht
Telefon: 03771/ 300 400 und 33257, Fax: 33256, hidy1/ 8943900
Internet:www.suega.deeMail: info@suega.de
Sitz der Gesellschaft: L6Rnitz, OT Affalter, eingeten HRB Chemnitz 14834,
Vermittler-Register D-FPOF-3TWLD-62,
gesetzlich vorgeschriebene Erstinformation: wwwgsuge/impressum.htm
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PFLEGEFALL - SOZIALFALL - UNTERHALTSFALL ?

Am 23. April war die Welt noch in Ordnung.

Am 24. April hatte der 60-jahrige Martin W. eineahfaganfall, den er
glucklicherweise Uberlebte, der ihn aber zum daafezh Pflegefall machte.

Seine Ehefrau Karla, 53 Jahre alt, tat alles, was nur tun konnte, um ihren
geliebten Ehemann zu pflegen und zu betreuen.

Dafiir gab sie zunéchst ihre Arbeitsstelle auf uftebpe ihn zu Hause. Anfangs gab es
noch Hoffnung, dass sich nach einer gewissen Zegewohnte Vitalitat wieder
herstellen liel3e.

Martin W. war kraftig gebaut und seiner eher zodrdin Frau Karla fehlte schon die
korperliche Kraft, den 90 kg-Mann zu bewegen, Tamitette zu bringen und zurtick
und alles andere zu tun, was nétig war. Das kleimeigeschossige Reihenhaus war
zudem von vorn herein gar nicht geeignet, diesdg#he einigermal3en zu
entsprechen.

Hinzu kamen ganz andere Probleme, auch in Formldealich auftretenden
Finanzengpasse, die Karla W.’s Psyche extremtbedas

Martin W. hatte als Meister in einem Metallbaubsirein gutes Einkommen.
Zusammen mit dem der Ehefrau, die als Sachbearibererkirzt arbeitete, kamen
jeden Monat rund 3.000 Euro netto in die Familiessiea Die Kinder waren schon
lange aus dem Haus und die W."s hatten nichts siedmn. Das Haus war abgezahlt
und ein neuer Passat stand in der Garage.

Der PKW war allerdings auf vier Jahre finanziergilvgie das bisher mit jedem Auto
so gehandhabt hatten und weil ohnehin gerade dag@paben der Familie ziemlich
gering war. In den letzten beiden Jahren hattegesiade das kleine Hauschen auf
Vordermann gebracht mit allem, was dazu gehéotewoltaik, energiesparender
Warmedammung und neuer Heizungsanlage etc.

Einen Kredit wollten sie dafir nicht aufnehmen, @sdd war ja da.

Heute sieht das Karla W. etwas anders.

Das Krankengeld ihres Mannes reichte gerade so,alr@an und fur die KFZ-Raten.
Dabei war das gar kein Leben, denn Karla W. kanmkaus dem Haus. Ihr Mann
bendtigte fast rund um die Uhr Pflege. Etwas eifdsaund fertig. Alle Fixkosten
liefen zunachst weiter, auch ihre nicht so schki@idbare Mitgliedschaft im Fitness-
Studio und seine im FulRball- und Kegelclub.

Karla W. hatte seit der Aufgabe ihrer Beschéftigham eigenes Einkommen mehr.
Jetzt musste sie mit einem Bruchteil dessen auslamwas friher da war und in
Klrze sollte Uber die Berufsunféahigkeitsrente iHviEsines entschieden werden. Diese
endet dann (wie man es vor 25 Jahren vereinbag)teier ohnehin, wenn Martin W.
62 Jahre alt wird.

Dann folgt die nachste Stufe im sozialen Abstieig, sie es selbst ausdriickte.

Die gesetzliche Pflegeversicherung tibernahm nuBrichteil der Kosten, weil Karla
W.’s Arbeit als ,Laienpflege” eingestuft war undrmoit einem symbolischen Betrag
entlohnt wurde.

Und es sollte noch schlimmer kommen.

Martin W. musste ins Pflegeheim.

Samtliche Umstande lieRen nur diese eine Ldsung zu.
Karla W. war fix und fertig. Kérperlich und seelisc
Und finanziell!
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Ihr Enemann konnte ihr nicht helfen und auch neibtKinder, die Gber 100 km
entfernt wohnten und arbeiteten.

Die Autobank forderte die Raten und Karla W. wusstat, wie sie sie aufbringen
sollte.

Sie hatte Riickenprobleme und war urlaubsreif — teaber kaum die Arzttermine
zeitlich einordnen und wahrnehmen.

Nach einem Jahr gab Ehefrau Karla W. auf.

Die behandelnden Arzte hatten jede Hoffnung aufeSeng aufgegeben.

Martin W. war ein dauerhafter Pflegefall und Kata war mental und kérperlich
nicht in der Lage, das zu verkraften.

Martin W. brauchte einen Pflegeheim-Platz!

Dieser war gliicklicherweise schnell gefunden. LemeKonditionen, die fir die
Familie vollig berraschend waren.

Uber 3.900 Euro sollte der Heimplatz kosten. Inideffnung, doch noch etwas tun
zu kdnnen, hatten sich Karla W. und die Kinderdiégsen Platz in einem
spezialisierten Pflegeheim entschieden und siemlageeit, diese Kosten zu tragen.
Von der Pflegeversicherung erhielten sie einercuss von rund 1.500 Euro und fur
die offenen 2.400 Euro hatte auch das Sozialanfe Hilgesagt.

Das Sozialamt half wirklich schnell.

Genauso schnell kam aber auch ein dicker Brieftigtlei Fragebdgen zur
finanziellen Situation der Familie (ja, auch die Hander!) und eine Ankindigung,
fur die gewéhrten ,Darlehen” Sicherheiten in Foiimee Grundschuld eintragen zu
wollen.

In der Folge wurden das komplette Vermégen von iax. in die Pflege gesteckt
und zusatzlich die Kinder zum Unterhalt verpflidhte

Martin W. starb nach acht Jahren.
Fur die Familie war es eine Erlésung.

Nach weiteren zwei Jahren kam es zur Zwangsveestaig eines kleinen
topmodernisierten Reihenhauses in D.

Die Kinder von Martin W. waren finanziell so angelsgen, dass sie nicht in der Lage
waren, fir ihre Mutter das Haus zu ersteigern.

Karla W. lebt heute in einer Mietwohnung und bet@hundsicherung, da ihre Rente
nicht ausreicht, den Lebensunterhalt zu bestreiten.

Diese Geschichte hat kein Happy-End!
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DAS GANZE LEBEN IST EIN FILM

SORGEN WIR DAFUR, DASS ER GUT AUSGEHT!

Sie wissen es selbst: Der grof3te Teil des Lebensdviams spielt im Herbst.

Anders ausgedriickt: Die Zeit des Ruhestandes nrahischen fast den grofiten Teil
des Lebens aus. Rechnen Sie selbst: Kindheit islP4bJahre, Jugend und
Ausbildung - 10 bis 14 Jahre, Berufsleben - 304bidahre, Ruhestand — im
Extremfall bis zu 45 Jahre!

Denken Sie nur an Arbeitslosigkeit, VorruhestandhFPensionierung, Krankheiten
usw. sowie die standig steigende Lebenserwartung...

Und dieser letzte Lebensabschnitt hat es in sigmtig&hes Vermégen, was man sich
Zeit seines Lebens erarbeitet hat, kann im FatlesePflegefalles zur Disposition
stehen.

WER WILL INS PFLEGEHEIM?

Wenn man diese Frage stellt, wird sich wohl nieman@lVort melden.
Und trotzdem sind die Pflegeheime voll. Der Unthiad liegt wie immer zwischen
swollen“ und ,missen"!

Was passiert, wenn man im Alter fremde Hilfe bayt6ti
Das Ziel jedes Menschen ist es wohl, seinen Lelbemshzu Hause in gewohnter
Umgebung zu verbringen.

Bei Pflegebedirftigen ist das nicht immer (und afli§j immer seltener) der Fall.
Aus folgenden drei Grunden bleibt in vielen Falhem das Pflegeheim als letzte
Herberge: Es gibt keine Angehdrigen in der Nahe

Wenn es Angehdorige im direkten Wohnumfeld gibtdgliese zumeist zeitlich,
korperlich oder mental tberfordert

Das Pflegeheim garantiert eine umfassendere Pélisgein professioneller
Pflegedienst vor Ort

Der Wunsch, zu Hause gepflegt zu werden, wird iatgoer seltener erfullt!

Bevdlkerungsentwicklung in Altersklassen

1950 2008 2040

Altersaimau 1850 Altersauibaw 2008 Altersaufbau: 2040
Cietschiand D tmchiand Deutschand
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69,3 Mio./1950 82,2 Mio./2008 73,4 Mio./2040

Cuelie; Siatistieches Bundesamt 2006
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Wissen Sie, was im Pflegefall auf Sie zukommt?

Nur die wenigsten Bundesbirger kdnnen darauf midtdvorten, weil sie
glucklicherweise noch keinen Pflegefall in der m&énedUmgebung hatten und meinen,
dass so etwas, wie es Martin W. geschah, ihnen padsieren kann.

Doch dieser komfortable Zustand wird sich in dechséen Jahrzehnten drastisch
verschlechtern! Die Lebenserwartung steigt danknaiedizinischen Fortschritts und
trotz der mitunter recht bewegungsarmen Lebensvegiselig an. Eine hdhere
Lebenserwartung bedeutet aber auch, dass sictedendier Pflegebedirftigkeit
verlangern - und damit die entstehenden Kostentr PldeMio. Menschen sind in
Deutschland heute schon pflegebediirftig - Tend&mk steigend!

DIE GESETZLICHE PFLEGEVERSICHERUNG

Es gibt immer noch Menschen, die da glauben, dig sdanuar 1995 existierende
Pflegepflichtversicherung wirde die Kosten im Péliedj tragen.

Das ist falsch!

Im Gegensatz zu den anderen Sozialversicherungssdie im Versicherungsfall
eine Basisabsicherung bieten) ist die Pflegeveesioiy von vornherein so konzipiert,
dass sie nur Zuzahlungen absichert. Dies ist Isstoaus jenen Zeiten bedingt, wo
die Pflege noch im Familienverbund abgesichert emikbnnte.

Diese Zeiten sind vorbei und kommen nie wieder! dierwenigsten Pflegefalle
koénnen innerhalb der Familie geregelt werden.

Kein Wunder: Die Kinder sind oft auswarts auf Atkmder anderweitig nicht in der
Lage die pflegebediirftigen Eltern zu versorgen.

Pflege ist ein Knochenjob! Und wenn der Pflegeb#idjé schon 80 oder 90 Jahre alt
ist, sind dessen Kinder sicher auch schon 60 déldafire alt und moglicherweise
physisch und mental nicht in der Lage, die Pflagélzernenmen. Dann bleibt nur der
Weg zu einem Pflegedienst oder ins Pflegeheim. darsdkostet sehr viel mehr als die
Pflegepflichtversicherung leisten kann.

PFLEGESTUFEN - UND WER LEGT SIE FEST?

Die Einstufung in eine Pflegestufe entscheidet loariwelche Leistungen die
Pflegeversicherung zahlt. Je hoéher die Einstufdegto hoher auch die Leistung -
aber auch die entstehenden Kosten!

Und so ist es nicht verwunderlich, dass es um dist&ungen in die "richtige”
Pflegestufe mitunter zu Meinungsverschiedenhegachen dem Pflegebedurftigen
(oder besser dessen Angehorigen) und der Kranksakasnmt.

Fur gesetzlich krankenversicherte Antragstelleflistiie Einstufung der medizinische
Dienst der Krankenkassen (MdK) zusténdig, fur Rri¥@rsicherte das
Privatunternehmen Medic Proof.

Gegen eine als falsch empfundene Einstufung kamam\iderspruch einlegen oder
gar vor Gericht gehen.

Die Pflegestufen
Pflegestufe | - "erhebliche" Pflegebedlié
Pflegestufe Il - "schwere" Pflegebedurftigkei
Pflegestufe Il - "schwerste" Pflegebedurfeégk
sagen schon vom Namen her einiges aus.

PRIVAT-ReportVermdgenssicherung im Alter Seite 7 eBook PF



PRIVAT-Report

In der Anlage erlautern wir die Verfahren zur Eirfishg in die Pflegestufe genauer.

In der Praxis gibt es aber erhebliche Unterschigdschen der "echten” und der
"geflhlten" Pflegestufe.

Wichtig zu wissen:

Schon die Pflegestufe | erfordert erheblichen Rfegwand.

Ein Pflegebeddrftiger in Stufe Il kann zumeist tiotehr von Angehdérigen gepflegt
werden.

Pflegebediirftigkeit ist das am meisten unterschatzte Risiko

B Steigendes Pflegefallrisiko mit zunehmendem Alter
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DRAMATISCHE KOSTENSITUATION!
Wissen Sie, welche Kosten jeden Monat durch eirikeg&fall verursacht werden?

Professionelle Pflege zu Hause

Pflege- Durchschnittsf- Gg_setzhcher monatliche G§§etzl|cher
Stufe kosten mtl. Hqchstsatz Licke Hochstsatz
bis 2011 ab 2012
Stufe | 810 Euro 44C Euro* 370 Euro 45C Euro*
Stufe Il 1.950 Euro 1.04( Euro* 910 Euro 1.11(C Euro*
Stufe lll | 3.360 Euro 1.51C Euro* 1.850 Euro 1.55( Euro*

Pflege im Pflegeheim (vollstationér)

Pflege- Durchschnittsf- Gg_setzhcher monatliche G§§etzl|cher
Stufe kosten mtl. Hqchstsatz Licke Hochstsatz
bis 2011 ab 2012
Stufe | 1.600 Euro 1.023 Euro 577 Euro 1.023 Euro
Stufe Il 2.150 Euro 1.279 Euro 871 Euro 1.279 Euro
Stufe lll | 2.690 Euro 1.51C Euro* 1.180 Euro 1.55( Euro*

*Dies sind die auf Grund der Pflegereform geanaevierte fir 2012.
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Fur die Laienpflege zu Hause durch Angehdrige \Vediglich ein Pflegegeld in Hohe
von monatlich 225 Euro bei Pflegestufe |, 430 BueoPflegestufe Il bzw. 685 Euro
bei Pflegestufe Il gezahlt.

Wie in keiner anderen Sozialversicherungsspartktwich in der Pflegeversicherung
das Alterungsrisiko besonders dramatisch aus umtddse Kosten besonders hoch.
Ein Pflegefall kann sich Uber viele Jahre (im Dwaimitt sind es acht Jahre!)
erstrecken!

Und jeder weil3 es:

Auf die staatlichen Sozialsysteme kann man sicbrs¢dinge nicht mehr verlassen!
Die gesetzliche Pflegeversicherung leistet in degeéR nur bis zu 1.550 Euro. Dieser
Betrag wurde seit der Einfuhrung der Pflegeversiahg als eigenstandige Sparte im
Jahr 1995 erstmals im Jahr 2008 auf Grund der Redier Pflegeversicherung gerade
mal um 38 Euro angepasst und 2010 und zum 1.1.2@1®eitere je 40 Euro

erhoht!!!

PFLEGE IN DEUTSCHLAND MACHT ARM!

Wird man pflegebedurftig, tritt fir die entstehendésten nur zum Teil die
gesetzliche Pflegeversicherung ein. Die Differemzien tatsachlichen Kosten muss
der Pflegebediirftige aus dem eigenen Vermdgeniagéor.

Ist dieses aufgebraucht, kénnen nahe Angehorigelmierhalt herangezogen
werden. Zuerst ist das der Ehepartner, anschlie@eddygf. auf die Kinder
durchgegriffen. Dem Ehepartner wird dabei ein Fetrdy in Hohe des Regelsatzes
der Sozialhilfe zuziglich angemessener Unterkunftsk Heizkosten zugebilligt.

Bei den leiblichen Kindern (und bei Adoptivkindegibt es in der Regel einen
Freibetrag in Hohe von jeweils 1.400 Euro, beverUditerhaltspflicht greift.

Doch nicht nur das laufende Einkommen wird fur Béernunterhalt herangezogen,
auch das Vermdgen der Unterhaltspflichtigen windibksichtigt.

Es gibt zwar hohe Freibetrage, jedoch gerade barhandensein von
Immobilieneigentum werden diese schnell Gbersemitt

Beispielhafte Berechnungen finden Sie in der Anlage

WIE SOZIAL IST DAS SOZIALAMT?

Reicht dies alles immer noch nicht aus, tritt dasi&@amt fur die verbleibende Licke
ein.

Ganz so grof3zigig ist das Sozialamt allerdingstnich

Es mehren sich die Falle, wo FamilienangehoérigeRiigkzahlung der
Sozialleistungen aufgefordert werden. Dies meiahda/enn Immobilieneigentum
vorhanden war, was nach dem Tod des Pflegebedinfbgw. dessen Ehepartners
vererbt wird.

Mit steigender Zahl von Pflegeféallen werden sichradiese Regressforderungen der
Sozialamter deutlicher in das Bewusstsein der Bigggpragen.

Wussten Sie, dass das Sozialamt die Mdglichkejtdaéantliche Schenkungen des
Pflegebedurftigen innerhalb der letzten zehn Jabreler Beantragung von
Sozialleistungen wegen “Verarmung des Schenkengickzufordern?

Dabei spielt es keine Rolle, wer der Beschenktdeigal ob Kinder, Enkel, Tierheim
oder Kirche - Betrage ab 1.000 Euro mussen "etkiégtden.

Und wenn man die alten Kontoauszige nicht mehtziekieine Sorge, die
Sozialbehérden haben Uber die Finanzamter Zugaitif.

Das entsprechende Gesetz dafir gibt es seit de@d03tund es heildt ,Gesetz zur
Forderung der Steuerehrlichkeit". Es gentgt, nelmmpersonlichen Daten eine
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einzige Kontonummer einzugeben und es erscheitemalteren Konten und Depots
des Betreffenden!

Sicherlich gibt es noch irgendwelche Liicken, diepenfiden System zu entkommen.
Mit der Einfuhrung der neuen PersonenkennzahlTtéy wird dies immer
schwieriger.

Und selbst wenn man eine ,ganz neue ldee” hat: Knr8ie sich vorstellen, dass
andere auch schon darauf gekommen sind?

DARUM MUSSEN SIE FUR DEN PFLEGEFALL VORSORGEN!

Jeder Einzelne hat hier entscheidenden Handlungshedfern man sich nicht von
vorn herein als moglicher Hartz IV-Empfanger abedstr Wer nichts zu verlieren hat,
braucht auch keine Gedanken an die Vorsorge zalweenden.

Wer ein Haus oder anderweitig Vermogen besitzt, demibt gar nichts anderes tbrig,
als fur einen moglichen Pflegefall vorzusorgen!

Der Hauptgrund ist: Die tatsachlich anfallendenténgur die Pflege werden
drastisch unterschétzt!

Eine aktuelle Umfrage ergab, dass drei Viertekr dleutschen nicht wissen, welche
monatlichen Kosten eine Pflegestufe Il verursacht!

Zudem wissen viele nicht, wo die Zustandigkeit Bffegeversicherung beginnt und
endet, d.h. wo die Abgrenzung zur Krankenversiaingmerlauft.

Jeder dritte Bundesbirger, der das 80. Lebensjediclet, wird pflegebedurftig!
Kurz gesagt, die meisten Menschen haben das Prabigath noch nicht erkannt.

Gesetzliche Grundlagen

||'rH‘1'H'|'|'Hﬂ'h-mT J T
v .
Leistungen aus der Das Sozialamt hilft! Unterhaltspflicht der
gesetzlichen (§ 1 SGB XII) Angehérigen (§ 94 SGB XII)
Pflegeversicherung nach
SGB X1 Smc_l_ die Kosten der Angehirige in gerader Linie
Pflege fur den Betroffenen (§ 1601 BGB) werden zu
Leistungen werden als nicht traghar und seine 25hlunqen verpflichtet
Zuschuss zu den Vermdgenswerte dic e ki nir das '
entstehenden verbraucht, kommt das Kiattor b birimien: minde
tatsachlichen Kosten Sozialamt fir die sondern auch an das eiqen:e
gezahlt notwendigen Kosten auf Vermogen gehen!

Einzelheiten zu den gesetzlichen Grundlagen undasedthauliche Beispiele finden
Sie in der Anlage!

SCHUTZEN SIE IHR EIGENTUM!

Im Falle einer Pflegebedurftigkeit kommen also em®Kosten auf den
Pflegebedurftigen und dessen Angehérigen zu.

Man erhélt erst dann eine finanzielle Unterstitzumigp Staat (aus Steuermitteln!),
wenn das gesamte eigene verwertbare Vermdgen aatgeth ist und die nachsten
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Angehdorigen die entstandene Liicke nicht selbstefddnh konnen!

Das gesamte Vermdgen des Pflegebedurftigen muss aufgebraucht werden, es
gibt lediglich einen Freibetrag von gerade einm@&0@ Euro!
Dies incl. der Ruckkaufswerte moglicherweise noothendener Versicherungen!

Im Sinne der Gesetzgebung ist das logisch geditat:muss sich damit abfinden,
dass die ,Pflege” der letzte Lebensabschnitt ist.

Es gibt fast nie ein ,zurtick” ins normale Lebem Eschonvermégen”, wie z.B. bei
Hartz IV fur die Altersvorsorge, wird nicht mehrriigigt.

Einzige Ausnahme im Sinne dieser Logik ist dandenPraxis die
Sterbegeldversicherung,.

Diese wird je nach Sozialamt in ,angemessener Hathéschen 1.000 und 3.000
Euro zusétzlich anerkannt wird.

DIE FOLGE?

Kurz gesagt: Das Haus oder die EigentumswohnuegAlersvorsorge des Partners
und das Erbe der Kinder sind gefahrdet, der Lelbandard der Angehdérigen sinkt!

Sie haben nur drei Méglichkeiten, Ihr Eigentum ehigzen: =
Kinder haften |,

1. Sie versichern das Risiko der Pflegebedurftigkie@rieine Private fiir ihre Eltern!
Pflegeversicherung.

2. Sie sichern sich ab, indem Sie anderweitig vorsgrbeispielsweise durch
Beteiligung an einer Seniorenresidenz oder eindeg&fieim. Wenn Sie
genug Geld haben, sind die entstehenden PflegeeK&sin Problem fir Sie.
Aber wer hat schon ,genug”“ Geld?

3. Sie Ubertragen Ihr Vermogen rechtzeitig genug (asoigstens zehn Jahre
vorher) an die Erben. Entscheiden Sie selbst, ebfdr Sie in Frage kommt!
Denn, wer bitte, will so viele Jahre im Voraus garkénnen? Und
mdglicherweise werden stattdessen die (dann gigitién) Angehdrigen in
Anspruch genommen, um zu lhrem Unterhalt beizutvage

Die erstgenannte Mdglichkeit wird dabei wohl fielei am einfachsten und sichersten
erscheinen.
Und so ist es auch!

WELCHE VERSICHERUNGSANGEBOTE GIBT ES?
Wir unterscheiden hier im Wesentlichen in der Praxiei Vertragsformen:

* Das Pflegetagegeld
Sie erhalten je nach versicherter Pflegestufe kigleaglich einen festen
Betrag ausgezahlt

« Die Pflegerente
Sie erhalten je nach versicherter Pflegestufe ntiohadine bestimmte
Rentenzahlung

Fur den Laien macht es zunachst keinen Unterscbiethan beispielsweise 30 Tage
Anspruch auf je 40 Euro hat, oder ob man monatli@®0 Euro Rente erhalt.

Und doch gibt es zwischen beiden Angeboten gravikréJnterschiede!
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DIE PFLEGETAGEGELDVERSICHERUNG

Die Pflegetagegeldversicherung wird von Krankerighesungsunternehmen
angeboten.

Bei diesen Vertragen gibt es immer eine MoglichKetit Beitragsanpassung bei
schlechtem Versicherungsverlauf.

Hierbei geht es aber nicht um den einzelnen Versagdern um die Kosten, die das
gesamte Versichertenkollektiv verursacht hat.

Eine Pflegetagegeldversicherung ist meist zum dakpdes Abschlusses im Beitrag
gunstiger als eine Pflegerentenversicherung.

Man unterscheidet prinzipiell zwischen einer reiRélegetagegeldversicherung und
einer Pflegekostenversicherung. Bei ersterer skefmt Versicherten kalendertaglich
ein fester Geldbetrag als Versicherungsleistung/aufiigung. Letztere tragt die
Pflegekosten im vertraglich vereinbarten Umfang Deistungen der gesetzlichen
Pflegepflichtversicherung werden angerechnet. Ralledrigere Pflegekosten an, fallt
die Versicherungsleistung niedriger aus.

Besser kalkulieren kann der Versicherte auf jeddhrixit der Pflegetagegeld-
Versicherung.

DIE PFLEGERENTENVERSICHERUNG

Pflegerentenversicherungen werden von Lebensversiogsunternehmen angeboten.
Diese Vertrage garantieren Ublicherweise vom Vgsaschluss an eine feste
Versicherungsleistung ohne die der Krankenversigigeeigenen
Beitragsanpassungsklauseln. Lediglich die Ubersehkgnnen fiir die Zukunft nicht
garantiert werden.

Einmal erwirtschaftete Uberschiisse stehen dem aterdien aber selbstverstandlich
zu und kdnnen auch nicht wieder reduziert werden.

Bei der Pflegerentenversicherung wird immer einh@ben gebildet, welches bei
einer Kiindigung in Hohe des dann vorhandenen Riutkkeertes an den Versicherten
ausgezahlt wird.

Es gibt aber auch dabei Besonderheiten, z.B. tstinbeten Optionsmodellen.

Der Versicherte hat bei einer Pflegerentenversigigeine hohere Sicherheit (in
Form konstanter Beitrage) und mehr Flexibilitatjlee Guthaben vorhanden ist,
welches bei einer Kiindigung in Form eines Ruckkaeaftes zur Verfigung steht.

UNSERE VORZUGSANGEBOTE

Ich weil3, dass es eine schwere Entscheidung &t,Rflegeversicherung
abzuschlief3en.

Sicherlich fragen Sie sich, was passiert, wenrghieklicherweise kein Pflegefall
werden? Hat man dann alles Geld "umsonst" gezahlt?

Sie werden sehen, dass ich auch daflrr eine Lésfugden habe.

Lesen Sie im Anhang meinen Vorschlag fir eine Rflegte bzw. eine Pflegerenten-
Option, die Ihnen alle Freiheiten l&asst!

Warum rate ich Ihnen zu einer Pflegerentenversioigg?
Ware eine reine Risiko-Absicherung in Form eindedeftagegeldes nicht sinnvoller,
als die Pflegeabsicherung an eine Rentenversichewbinden?

Diese Frage ist berechtigt und ich kann lhnen gbesih, dass beide
Versicherungsformen Vor- und Nachteile haben, diet&dille der Pflegerenten-
Versicherung aber nach meiner Meinung tUberwiegen.
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Eine Pflegerentenversicherung reduziert Ihr Risild sichert lhnen gleichzeitig lhre
Entscheidungsfreiheit. Niemand weil3, welche Angelioeinigen Jahren auf dem
Markt sein werden.

Gibt es ,bessere” Angebote oder hat sich Ihr Bedaréindert, konnten Sie den
Pflegerenten-Vertrag spater kiindigen und erhaiteneRickkaufswert ausgezahit.

Da die Beitrage konstant bleiben, kobnnen Sie bdsdkulieren und gehen auch in
dieser Richtung kein Risiko ein.

Es gibt Anbieter am Markt, die bei schlechtem \M&hsrungsverlauf eine
Beitragsanpassung einer Pflegerente gemal § 163wvit@hmen durfen.
Dies ist kein Freibrief fir diese Gesellschafterjlwlies tUber ein Treuhander-
Verfahren geregelt wird.

EINE SCHWERE ENTSCHEIDUNG - KFZ-KASKO ODER PFLEGE?

Pflegeversicherung JA oder NEIN? Wie macht mancbdig?
Ich weil3, dass diese Frage nur sehr schwer zuwedan ist.

Sollte man Geld ausgeben fir ein Risiko, was mbgheeise gar nicht eintritt?

Nun, bei der Kaskoversicherung tut man es ja abshdibt Millionen Menschen, die
ihr Auto (Durchschnittswert 20.000 Euro) bessesidrern als sich selbst!
Denken Sie mal driiber nach!

TREFFEN SIE |HR E ENTSCHEIDUNG!

Vor etwa einem Jahr hatte ich eine Kundin, die sich aus auf mich zu kam und eine
Pflegeversicherung abgeschlossen hat.

Eine sehr weise Entscheidung — dachte ich, bis\Wioehe spater der Widerruf kam.
Ein Gesprach mit den Kindern hatte ergeben, das8lchlusuuniberlegtwar. Die
zwei Kinder kénnten locker fur die Mutter sorgereivgsie gliicklicherweise Uber ein
sehr gutes Einkommen verfligten. Beide hatten gieneis Haus und die Mutter
wohnte seit dem Tod ihres Mannes ebenfalls im sigmiiteien Einfamilienhaus.

Da halfen keine Argumente, es blieb beim Widerruf.

Sehe ich mir den Fall mit meinem heutigen Wissensamir klar, was ich damals
falsch gemacht habe.

Ich habe der Kundin (die damals 65 Jahre alt wiahtiklar gemacht, dass ihre Kinder
in zehn oder 15 Jahren im Vorruhestands- oder Rahéz sind.

Sie selbst ist dann Uber 80 und mit 35%iger sistiser Wahrscheinlichkeit ein
Pflegefall. Die Kinder werden im Alter vielleicheist mit erheblichen
Einschrankungen rechnen muissen.

Egal ob sie jetzt 3.000 oder 6.000 Euro im Monatlmen, die Altersrente wird
deutlich niedriger ausfallen. Das Leben ist teuwt die Kinder haben dann
maglicherweise mit eigenen Problemen zu kampfen.

Mit anderen Worten: Sollte die Mutter wirklich pfiebedurftig werden, ist ihr Haus
fort.

Abhilfe hétte eine Pflegeversicherung geschaffenatler Geld kostet.

Aber hat das eigene Haus nicht noch viel mehr GetbEnergie gekostet?

EINE STANDARDLOSUNG?

Man muss nattrlich jeden Fall individuell betrachte
Manche Kunden méchten sicherlich ihre finanzieite&@ion nicht komplett offen
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legen.
Dann sollten diese Ausfuhrungen dazu dienen, sich delbst einige Gedanken um
die Zukunft zu machen.

Wer nichts zu verlieren hat, braucht auch nichseogen. Wie schon an anderer Stelle
beschrieben wurde, ist die Pflegebeddrftigkeit iteAeine EinbahnstralRe. Es gibt in
den allermeisten Fallen kein zuriick ins ,normalebeén.

Mdglicherweise ist dem Pflegebediirftigen selbdesakgal”. Gleichgultigkeit oder
Demenz fihren dazu, dass das Problem gar nicht wegimgenommen wird.
Die Angehdrigen nehmen das umso gravierender Wwalder ist es dann zu spét.

NICHT VORHANDEN!

Eine Standardldsung bzw. Idealldsung kann ich Imeht anbieten!

Es gibt allerdings einen Anbieter, der eine quasigeschobene Pflegeversicherung*
anbietet.

Genauer gesagt ist das eine normale Rentenversiaherit der Option auf eine
Pflegeversicherung.

Nimmt man diese Option nicht wahr, bleibt es einerpale” Rentenversicherung mit
den bekannten Eigenschaften einer garantiertemsédoggen Altersrente oder der
Auszahlung des Kapitalbetrages in einer Summe.

Entscheidet man sich fur die Pflegeoption, kann demVertrag frihestens nach
zwolf Jahren in eine lebenslang garantierte Pflagerumwandeln, und zwar ohne
jegliche Gesundheitsfragen!

Dies ist also mein Angebot fur aldnentschlossenen

Fur das Alter muss man ohnehin vorsorgen — dasittatvohl rumgesprochen. Wenn
man gleichzeitig die Option auf eine Pflegerentk isadies die perfekte Losung flr
alle!

Hochstaufnahmealter ist allerdings 70 Jahre, wdben der Pflegefall nicht vor dem
82. Lebensjahr eine Zahlung bedingt.

Das ist so zu verstehen, dass man durchaus mitetfepedirftig werden kdnnte! Die
Pflegeoption kann (nach friihestens zwdlf Jahrenjlich auch dann eingeldst
werden, wenn man schon pflegebedurftig ist!

Ab Alter 82 wirde dann die versicherte Pflegerd@zahlt, wenn der Vertrag mit 70
begonnen hatte.

Man kdnnte dieses Angebot auch als Pflegeversiogesiine Gesundheitsfragen,
aber mit zwolf Jahren Wartezeit, bezeichnen.
Alle Einzelheiten nenne ich lhnen in der Anlage.

PFLEGE IN DEUTSCHLAND MACHT ARM - WENN MAN NICHT
VORSORGT!

Dies betrifft alle diejenigen, die ,Eigentum* bzy¥/ermdgen” besitzen.

Leider gibt es in Deutschland wahrscheinlich weigil0 Millionen Menschen, die
nahe der Armutsgrenze leben (wenn man alleine 64 MG lI-Empfanger und eine
gewisse Dunkelziffer Arbeitslose und nicht ALG leichtige sowie deren
Familienangehorige bertcksichtigt).

Wenn man schon ,arm* ist, braucht man also nicagieren?

JEIN! d.h. nein (schon aus finanziellen Grindes)& denn, man will seine Kinder
nicht mit Unterhaltszahlungen belasten!
Entscheiden Sie selbst, ob und was Sie tun sollten.
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Ich stehe Ihnen gern mit meinem Fachwissen zuriderfg!
Fragen kostet nichts!

Bitte nutzen Sie die Gelegenheit, und flllen Sie Mlafrageformular auf den
folgenden Seiten aus.
Ich bearbeite lhre Anfrage gern und natirlich miiffier Sorgfalt und Vertraulichkeit.

Ich bin sicher, dass viele Menschen schon einmdigarPflegerisiko gedacht haben,
es dann aber doch schnell wieder verdrangt haben.

JETZT HABEN SIE DIE CHANCE, AKTIV ZU WERDEN!
NUN KOMMT ES NUR NOCH AUF DIE RICHTIGE FORM UND HOHE
DER ABSICHERUNG AN!

Und da sind wir schon beim nachsten Problem. Wiettslt man die ,richtige”
Versicherungssumme?
Dabei ist natiirlich von Bedeutung, welche anderbsi¢herungen vorhanden sind.

Gibt es hohe Altersvorsorgevertrage, die man aefid&ann?
Wer pflegebeddrftig wird, braucht keine Altersvaig® mehr!
Die Pflege ist der letzte Lebensabschnitt!

Eine richtig dimensionierte Altersvorsorge ist besar als jede Pflegeversicherung!

Gibt es eine BU-Vorsorge fir den Fall, dass mart wai Erreichen der Altersrente
pflegebeduirftig wird?

Ja selbst die Frage, ob man tberhaupt der Versiggspflicht in die gesetzliche
Pflegeversicherung nachgekommen ist, sei hier letllau

Es gibt heute noch hunderttausende Nicht-Krankemstegrte. Und die
Krankenversicherung und die Pflegepflichtversichgrbilden meist eine Einheit —
mitunter eben in Form des Nicht-Vorhandenseins!

Wichtig sind auch familiare Eigenheiten, z.B. ob Bamilie eher krankheitsanfallig
ist oder als besonders langlebig gilt.

Beides hat nicht viel zu sagen, weil gerade eirebdter ein hohes Pflegefall-Risiko
darstellt und weil ein schwacher Gesundheitszustaiglicherweise die
Lebenserwartung senkt und das Pflegefall-Risikehitniihen Tod ebenfalls senkt —
oder durch lang andauernde Krankheiten extremesteig

Ein kerngesunder 30-Jahriger kann z.B. durch eudall zum Pflegefall werden und
ein 90-Jahriger kann noch mopsfidel sein.

Hinzu kommt, dass sich die Vermodgensverhaltnisskeaafe des Lebens andern.
Nicht immer nur zum Guten!

Mitunter schmilzt das eigene Verméogen durch widkigestande zusammen und
genauso kann es passieren, dass eine gute Geisld®ifesne Erbschaft oder die
richtigen Lottozahlen das Blatt wenden.

Die Ubliche Berechnung der Versicherungssumme sizhus:

Monatliche Kosten des Pflegeheims: ca. 3.000 l68CGtEuro

Maximale Leistung der gesetzlichen Pflegeversicmgru ca. 1.500 Euro
vorhandene Alters- und/oder Berufsunfahigkeitsvasp ca. 1.500 Euro
verbleibende monatliche Licke: ca. 1.000 Euro

Und das Monat fir Monat und im Durchschnitt Gberdracht Jahre!
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Wie Sie an obenstehenden Fragen erkennen, kandasaaber so einfach nicht
darstellen.
Als Anhaltspunkt ist die obige Rechnung geeigneti+mehr nicht!

Bedenken Sie bitte, dass wir hier Uber die Pflegekosprechen, und nicht Uber die
Kosten fur Unterkunft, Verpflegung und die Kostén diie allgemeine Lebensfuhrung
und den taglichen Bedarf, die nattrlich auch bkidebedurftigen anfallen.

In den angegebenen Pflegeheim-Kosten sind die kiméis- und Verpflegungskosten
meist schon eingerechnet.

Was hinzukommt, ist ein angemessenes Taschengeladieszeitung, Friseur,
FuRpflege, Kosmetik etc. und vielleicht auch mal@las Bier oder Wein.

Wird der Pflegebedirftige zu Hause gepflegt, elifaschon die entsprechenden
Kostenanteile fir die Unterkunfyenner mit Angehérigen zusammen lebt.
Hauptsachlicher Kritikpunkt an der obigen Kurzbéraimg ist aber ganz einfach die
Tatsache, dass die Pflegestufe Il in der statem&fariante wohl eher die Ausnahme
ist. Nur ca. 6 % aller Pflegebedirftigen werdeRflegestufe Il stationar versorgt!

Wenn man allein die Leistungen der gesetzlicheegeflersicherung zu Grunde legt,
ergibt sich folgende ,Pflege-Hierarchie®, freilicinne quantitative Beurteilung der
einzelnen Stufen:

Keine Pflegestufe keine Pflege notwendig 0 Euro
Pflegestufe 0 Demenz - Grundbetrag* 100 Euro
Pflegestufe 0 Demenz - Erhdhter Betrag* 206pEu
Pflegestufe | Ambulante Laienpflege zu Hause Rato
Pflegestufe Il Ambulante Laienpflege zu Hause 30 Euro
Pflegestufe | Professionelle Pflege zu Hause 40 Euro
Pflegestufe I Ambulante Laienpflege zu Hause 685 Euro
Pflegestufe | Vollstationare Pflege im Pflegeheim 1.023 Euro
Pflegestufe Il Professionelle Pflege zu Hause A Bdro
Pflegestufe II Vollstationére Pflege im Pflegeheim 1.279 Euro
Pflegestufe Il Professionelle Pflege zu Hause 50 Buro
Pflegestufe I Vollstationare Pflege im Pflegahei 1.550 Euro
Pflegestufe I Hartefallregelung 1.825 Euro

* dieser Betrag steht bei Demenz zusétzéicich bei PSt. | bis Il zur Verfligung

Diese Einstufung erfolgte rein nach den Leistunggmnsozialen und privaten
Pflegepflichtversicherung.

Wie schon gesagt, unterblieb eine Gewichtung nactAdzahl der Pflegebedirftigen
in den einzelnen Kategorien.

Wissen Sie, in welche der obigen Kategorien Sie siomal einzuordnen haben?
SICHER NICHT! Sie sind ja kein Hellseher!

Es nitzt Ihnen auch nichts, wenn Sie wissen, daseid nur 6 % der
Pflegebedurftigen in Pflegestufe Il eingestuft dem und vollstationar im Pflegeheim
betreut werden mussen.

Einerseits wird sich dieser Prozentsatz im Laufeldbre andern und andererseits
wissen Sie nicht, ob Sie zu diesen x Prozent gehdezden.

Wichtig ist also eine Absicherung, die alle Katégnrabdeckt. Im Extremfall kbénnte
also eine Leistung in irgendeiner Form beinhakét,sdie man erhalten kann, wenn
man niemals in die Nahe einer Pflegebedurftigkeihint.

Und selbst das ist in gewissen Grenzen machbar!

Auf was sollte man also achten?
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Jungere Menschen sollten eher eine héhere Absiaevéhlen und zusatzlich eine
Dynamik vereinbaren. Bis sie ins Alter kommen, $iah die statistische
Lebenserwartung wahrscheinlich weiter erhéht —diednflation hat den
ursprunglichen Wert der Absicherung minimiert.

Da die Pflegetarife fur jungere Kunden recht gignsind, ist diese hohere
Absicherung meist problemlos umsetzbavennder Kunde bereit ist, das Thema
.Pflege” in seine Risikoanalyse aufzunehmen.

Wir wissen, dass junge Menschen das Thema verdnangsl es noch sooooo weit
entfernt ist.

Altere Versicherte knnen schon genauer planersignkennen inzwischen vielleicht
Pflegefélle aus dem personlichen Umfeld.

Sie wissen, welche Rente sie erhalten und wie eenVermdgenslage steht. Viel
konkreter sind hier alle Gegebenheiten abschéat3wad. die Kinder in der N&he? Wie
geht es - finanziell, beruflich und gesundheitlich?

Die Altersgruppe zwischen 45 und 65 ist die Ziefgpe, die am schnellsten bereit ist,
sich mit dem Thema zu befassen. Dabei wird migstedlem Alter auch eine deutlich
héhere Pramienlast in Kauf genommen.

Pflegeversicherungs-Interessenten oberhalb dessAltegibt es zuhauf. Vertreter
dieser Altersgruppe stehen mdglicherweise kuro(atsnige Jahre) vor einer
Pflegebedurftigkeit und wirden sich gern gegerfidanziellen Risiken absichern.
Leider stehen dem in vielen Fallen deutlich holndmien und nicht versicherbare
Gesundheitsprobleme entgegen.

Da kann man leider nichts machen!

Problematisch ist eine oftmals starre Abstufungtifiine der Absicherung in den
einzelnen Pflegestufen. Geht man von 100% derchesien Leistung bei Pflegestufe
Ill aus, so werden mitunter bei Pflegestufe 11 BQr% und bei PSt. | gar nur 25%
davon versichert.

Manche Anbieter gehen bis zu 100 % / 75 % / 50afder auch das ist starr, wenn es
auch dem tatsachlichen Bedarf am nachsten kommt.

Einige Anbieter bieten eine individuelle Absicheguter einzelnen Pflegestufen an.
Man kann dann in jeder Stufe individuell die Vehgitungsleistung festlegen und so
seinen Winschen angleichen.

Mein Fazit: Gut gemeint und sehr werbewirksam, diledie Praxis viel zu
kompliziert.

Oder kénnen Sie sich einen Antragsteller vorsteliien sich fiir 100 % Leistung bei
PSt. 1ll, 62 % bei PSt. Il und 41% Leistung bei R®ntscheidet???

Wie soll man sich fiir etwas entscheiden, wo mahtmieil3, wie es aussieht?

Zu viele Kriterien fuhren ganz schnell dazu, dassaigentliche Interessent die Sache
aufschiebt, weil die Entscheidung zu kompliziegogeint.

Hinzu kommen politische Unsicherheiten, da die Ndnong der gesetzlichen
Pflegeversicherung immer wieder mal im Gespréactbas mag sinnvoll sein, leider
macht das die Problematik in gewissem MalRRe unptamizdl nach den nachsten
Wabhlen alles anders sein kann.

Glucklicherweise haben die privaten Anbieter zutn€lauseln fir eine Anpassung
des Versicherungsschutzes in solchen Fallen beathal

Selbst Policen, die (nattrlich auf Wunsch des \¢aesiten) nur Leistungen bei
vollstationarer Pflege erbringen, sind heute veréiig
Das klingt zunachst logisch. Vollstationare Pflésgeaun mal sehr teuer.
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Wieso die gesetzliche Pflegepflichtversicherungndiéin die professionelle Pflege zu
Hause ebenfalls den Hochstsatz von 1.550 Euro, zdéibt diesen Interessenten
verborgen.

Hier haben wir wieder ein unkalkulierbares Risi@jl sich die Lebenssituationen
laufend andern kénnen...

Auch die Mentalitat vieler Manner, wonach sie jaHalle eines Falles von ihrer meist
jungeren Ehefrau gepflegt werden wiirden, ist nicimer richtig. Es soll schon Félle
gegeben haben, wo die Ehefrau vor dem Mann gestisbe oder (vielleicht wegen
dieser Mentalitat) die Flucht ergriffen hat. Naithlgilt das sinngemalf3 fir beide
Geschlechter, schon wegen dem Antidiskriminieruggsetz.

Es ist schwer, Bedurfnisse und Wiinsche zu konlaetis, wenn es um
Versicherungsleistungen geht, deren NotwendigkadtNutzen man heute noch nicht
abschatzen kann!

Leider kann ich als Berater und Vermittler all @ésagen nur anrei3en, aber nicht in
feste Formeln fassen.

Denken Sie z.B. auch an solche Fragen, wie dig@fla Ausland.

Manche Menschen glauben, dass ein Pflegeaufeiitgiltlicheren Gefielden
schoner sei.

Das mag sein - bedenken Sie aber bitte, dass ldigeRassen (von
Urlaubsaufenthalten abgesehen) nur die Pflege lamdinzahlen.

Wenn Sie also eine Pflege im Ausland in Erwégueem, streichen Sie dann die
Leistungen der gesetzlichen Pflegeversicherundraas Gedachtnis!

Zumeist werde ich Ihnen wohl Empfehlungen ausspmmectie von einer
Versicherungssumme zwischen 750 und 1.500 Euro thiedvex Absicherung bei
Pflegestufe Il ausgehen.

Die Pflegestufe Il sollte dabei 75 % nicht untersdien und fur Pflegestufe | sollten
50 % angesetzt werden. Etwa 20 % sollten bei Derffeftegestufe 0) geleistet
werden.

In den meisten Fallen wird dabei die derzeitigaririelle Lage des Kunden eine
grol3e Rolle spielen, indem das Hauptproblem daegt,lwelche Beitragslast der
Kunde bereit oder in der Lage ist, zu tragen...

UMSO WICHTIGER FUR SIE IST ES, ZU VERSTEHEN, WOFUR MAN
DIESES GELD UBERHAUPT AUSGIBT!

Denken Sie immer an die Spezifik des Problems Hadritt einer Pflegebedurftigkeit
wird Thnen immer etwas WEGGENOMMEN!

Das ist sehr viel schlimmer, als wenn Sie nur WERIRBEKOMMEN, wie es z.B.
bei einer zu niedrigen oder fehlenden BU-Absichgroder einer zu niedrigen
Rentenversicherung ware.

Lassen Sie sich nichts wegnehmen!

MIT DIESEM REPORT HABEN SIE DAS IN DER HAND ...
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ANGEBOTSANFRAGE

"Private Pflegeergdnzungs-
Versicherung"

Hiermit bitte ich Sie um ein Angebot nach den
untenstehenden Vorgaben.

1. Versicherungsnehmer

Name, Vorname

PRIVAT-Report

6. Versicherte Leistungen

] Leistungen nur fur Pflegestufe 11l

] Leistungen nur fur Pflegestufe 11l und Il
] Leistungen fur alle Pflegestufen

] Einschluss von Leistungen bei Demenz

————

Beitragsfreistellung ab Pflegestufe IlI

StralRe, H-Nr.:

[]
[ ] Beitragsfreistellung ab Pflegestufe I
[] Beitragsfreistellung ab Pflegestufe |

eistungen nur bei stationarer Pflege

PLZ / Ort:

HL
[IL

eistungen auch bei ambulanter Laienpflege

eMail:

[ ] mit Todesfall-Leistung bzw. Ruckkaufswert
[ 1 wenn mdglich Sofortleistung bei erstmaligetelgestufe

Telefon:

7. Hohe der gewiinschten Leistungen

2. Versicherte Personen

ca. Euro im Monat bei Pflegestufe 1|
VP 1 Name: ca. Euro im Monat bei Pflegestufe Il
VP 1 Geb.-Dat.: [Im [ ]wWca Euro im Monat bei Pflegestufe |
VP 2 Name: ca. Euro im Monat bei Demenz
VP 2 Geb.-Dat.: [Im [ 1W ] jincl. Uberschisse
[ ] garantierte Werte (die tatsachliche Leistusichibher!)
VP 3 Name:
8. Zahlweise
VP 3 Geb.-Dat.: [Im []w
[ ] monatlich [ 1jahrlich [ ] Einnfiaeitrag

3. Grundsétzliche Angaben

Gewinschter Vers.-Beginn: 01.

[ ] falls méglich, Begrenzung der Beitragszahluteyser
[ ] Versicherung mit Dynamik (empfohlen)

Gewinschte Vertragsform:

[ ] Pflegerentenversicherung

[ ] Pflegetagegeldversicherung

[ ] Pflegerenten-Option ohne Gesundheitsfragen
[ 1egal

4. Gesundheitsfragen

[ ]1ch habe erhebliche gesundheitliche Probleme

[ ]1ch habe normale altersentsprechende Besclamerd
[ ] Gesundheitsfragen sind kein Problem

[ ]1ch wiinsche generell keine Gesundheitsfragen

[ 1egal

5. Wartezeiten
[ ]!ch wiinsche sofortigen Versicherungsschutz
[ ]lch akzeptiere eine Wartezeit

[ 11 bis 3 Jahre Wartezeit

[ 14 bis 10 Jahre Wartezeit

[ 112 Jahre Wartezeit

[ 1egal

9. Sonstiges

[ ]ich wiinsche einen mdglichst niedrigen Monaishg
[ ]ich wiinsche eine mdglichst hohe Flexibilitat

10. Bemerkungen

(ggf. gesundheitliche Probleme oder zur gewiinschten
Absicherung)

Wie haben Sie von uns
erfahren?

Ort, Datum, Unterschrift
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Schlusswort

Liebe Leserinnen und Leser dieses PRIVAT-Reports!

Ich habe Ihnen mit diesem Report eine umfassendstdllang des Themas ,Pflege”
bzw. ,Vermdégenssicherung im Alter” gegeben. Niahtrasig, aber auch nicht
angsterweckend.

Ich mdchte erreichen, dass Sie die Problematikelees und dass Sie insbesondere
erkennen, dass es wichtig ist, friihzeitig Entsalvegegn zu treffen. Wenn man erst
einmal pflegebeddirftig ist, ist es mit Sicherheitspat.

Dabei sind die Pflegebedirftigen an sich viellegdut nicht so sehr die Leidtragenden
— sondern eher die Angehdrigen, die die Pflege ememe Anstrengung kostet oder
die hohe finanzielle Unterhaltszahlungen aufbringgissen.

Zugegeben, heute hort man noch recht wenig voreBsen um Ruickforderungen des
Sozialamts oder um Streitigkeiten bezuglich dertéilifng von Unterhaltszahlungen
fur Pflegebeddrftige innerhalb des Familienverbunde

Mit der zunehmenden Uberalterung der deutschen|Bening wird sich das aber
sehr schnell andern. Schon in zehn Jahren wird desa ,Pflege & Unterhalt*
deutlicher in den Képfen der Deutschen sitzen.

Eine perfekte Lésung kann auch ich Ihnen nichtemet
Sicherheit und Versicherungen haben nun mal aunteinmit Geldausgaben und mit
mitunter schwer versténdlichen Versicherungsbediggn zu tun.

Ich glaube aber, dass ich mit meiner Orientierwrfgdée Pflegerente (auch als
Pflegerenten-Option und da wo es passt gegen Bimitrglg!) eine Losung gefunden
haben, die in anderen Sparten schon als ganzssisisindlich hingenommen wird.

Denken Sie nur an die Absicherung gegen Berufsigkéih oder an die
Altersvorsorge. Dort sind entsprechende Rentenladsiogen gang und géabe und
haben sich seit Jahrzehnten etabliert. Das ThetageRibsicherung wird sehr
wahrscheinlich in den nachsten Jahren eine nocbrbdiertigkeit erfahren.

Ich werde deshalb diesen PRIVAT-Report standigeverttwickeln und bin dabei in
gewissem Mal3e auf lhre Zuarbeit angewiesen.

Bitte schreiben Sie mir, welche Informationen Ihginung nach fehlen und was
verbessert werden kann.

Ich bedanke mich ganz herzlich fir Ihr Interessdiarem Report und freue mich auf
Ihre Response.

7. e,

Geschéftsfuhrer der
SiuGa Versicherungsmakler GmbH
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Zusammenfassung

* Pflegebedurftigkeit ist das am meisten untersch&rsiko!

* Die Pflegekosten kénnen das gesamte Vermogen, eeloian sich im Laufe
seines Lebens erarbeitet hat, aufzehren!

« Die seit 1995 bestehende Pflegepflichtversichegibfnur Zuschiisse zu den
entstehenden Pflegekosten. Den Hauptanteil musBfligyrebedirftige aus
dem eigenen Vermogen tragen.

» Ein Pflegeheimplatz kostet ca. 3.500 Euro. Die ksectnittliche Pflegedauer
betragt sechs bis acht Jahre.

« Dem Pflegebedirftigen entstehen monatliche Kostetdhe von ca. 2.000
Euro, die aus der Altersrente und der privatenr8itersorge allein meist
nicht aufzubringen sind.

» Erst wenn das eigene Vermdgen aufgebraucht istdéas Sozialamt ein,
fordert aber die verauslagten Betrage weitestgeliendalen Erben ein.

» Samtliches Vermdgen des Pflegebedurftigen musshbtdgcht werden. Es
gilt ein Freibetrag von lediglich 2.600 Euro zuzdlleiner angemessenen
Sterbegeld-Vorsorge.

e Zusatzlich kbnnen Verwandte ersten Grades zum baltenerangezogen
werden.

» Etwaiges Immobilieneigentum wird vom SozialamtSilsherheit betrachtet
mit Grundschulden belastet.

e Geschenke innerhalb eines Zeitraums der letztem Zafwre kbnnen wegen
Verarmung des Schenkers zurtickgefordert werden.

« Eine Vermdégenubertragung auf die Kinder ist meishtzielfihrend, weil
diese dann einen hoheren Unterhalt zahlen missten.

« Der Pflegebedirftige selbst ist dann zumeist miohitr in der Lage, eigene
Entscheidungen zu treffen.

EINZIGE ALTERNATIVE
(fur alle, die Vermdgen besitzen bzw. die
Kinder nicht belasten wollen, extrem wichtig):

Rechtzeitig vorsorgen!

¢ Im Wesentlichen kann man dies mit einem Pflegetelgegder einer
Pflegerente tun.

« Das Pflegetagegeld ist ein Produkt der Krankengkesung, unterliegt
Beitragssteigerungen und bildet keinen Riuckkaufswer

« Die Pflegerente ist ein Produkt der Lebensversiaimgrsichert stabile
Beitrage und bildet einen Rickkaufswert.

» Eine Pflegerenten-Option ist fur jingere und unehitsssene Menschen eine
optimale Vorsorge, weil die getroffene Entscheidjggach spéater
vorhandenen Angeboten relativiert werden kann.
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ANLAGEN

1 — Gesetzliche Grundlagen
2 — Elternunterhalt aus laufendem Einkommen
3 — Zugriff auf das Vermogen der Unterhaltspfiigen
4 — Verfahren zur Ermittlung der richtigen Pflstyde (incl. Pflegetagebuch)
5 — Grundsatzliche Versicherungsmadglichkeiten
6 — Pflegerenten-Versicherungen
7 — Pflegetagegeld-Versicherungen
8 — Spezielle Angebote mit verminderter Gesurtdpgifung
9 — Pflegerenten-Option ohne Gesundheitsfragen
10 — Haufigste Erschwernis- und Ablehnungsgrinde
11 — Pramientbersicht unserer Vorzugstarife futriisalter 40 bis 70
12 — FAQ zu unseren Vorzugstarifen
13 — Steuerliche Informationen
14 — Patientenverfigung und Betreuungsvollmachten
15 — Sterbetafel DAV 2004R und statistische Lebevaeung
16 — Beruhrungspunkte mit anderen Versicherungsspar
17 — Mit den besten Empfehlungen - Pflegedienstewgitere Tipps
18 — Lexikon der Pflegefachbegriffe

Impressum

weiterfuhrende Angebote
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Lust auf mehr?

Sind Sie interessiert an der Vollversion dieses{IReports und an einem
personlichen Angebot fir Ihre eigene PFLEGE-Vorsarg

Kein Problem!

Senden Sie eine eMail amfo@suega.deoder rufen Sie mich an: 03771/300400
Sie erhalten dann die gedruckte Vollversion desviPRIReports in der aktuellen
Version mit allen Anlagen.

Auf rund 75 Seiten erfahren Sie alle Einzelheitbaridieses Angebot. Enthalten sind
die gesetzlichen Grundlagen, Tariftabellen und feisechnungen sowie viele
Hintergrundinformationen zum Thema Pflege.

Vielen Dank fur Ihr Interesse!

7. W,

Far Ihr personliches Angebot bengtige ich folgeAdgaben:
Name und Postanschrift
Geburtsdatum
Beruf und Status (Selbstandige/Angestellte, Beamte)
gewunschte Pflegeabsicherung
Besonderheiten (Vorerkrankungen, mitzuversicheFatailienangehdorige, ...)

SiiGa Versicherungsmakler GmbH, Affalter, Haup#3r.08294 L6Rnitz, Geschéftsfiihrer Frank Ulbricht
Telefon: 03771/33257, Fax: 33256, mobil 0171/8943%ternetwww.suega.dewww.Pflegevers.de
eMail: info2010@suega.d&itz der Gesellschaft: LoRnitz, OT Affalter, eitigggen HRB Chemnitz 14834
Steuer-Nr. Finanzamt Schwarzenberg 218/118/02961
Die Erlaubnis nach § 34 d GewO wurde am 2.8.20@ltedurch die IHK Chemnitz, Reg.-Nr. D-FPOF-3TWi62
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IMPRESSUM & GESETZL. ERSTINFORMATION

Sehr geehrte Kundin, sehr geehrter Kunde,

bevor Sie mit uns in Geschéftsbeziehung treten,aygfh im Fernabsatz (per Internet, Telefon, eMailefax oder
Briefverkehr) und mit bzw. Gber uns Vertrage abieffgn, moéchten wir lhnen gemaf den gesetzlichetinBaangen
einige wichtige Informationen zur Gesellschaft, degebotenen Dienstleistungen und zum Vertragsalssceben.

WIR UBER UNS

Die Gesellschaft ist aus der 1991 gegriindeten Sumitb& Garbe Assekuranz-Maklergesellschaft mbH, famitigen
SuGa-Gruppe Versicherungsmakler AG, hervorgegarigesere Mitarbeiter sind bereits seit vielen Jahrem Teil
schon seit 1990, in der Versicherungswirtschaify téis Versicherungsmakler sind wir tatsachliclabhéngig und
kénnen so objektiv fast Uber den gesamten deutddiaekt verfligen und allen Kunden wirklich glinstigen
Versicherungsschutz bieten. Wir arbeiten nur ahfiitichen Auftrag, der auch unsere Haftung furgiche
Beratungsfehler festschreibt.

UNSERE UNTERNEHMENSPHILOSOPHIE

Als Versicherungsmakler vertreten wir ausschli¢f3tie Interessen unserer Mandanten, also Ihreelsgen!

Wir bieten nur ausgereifte und schliissige Konzaptdir die wir auch die Haftung Gbernehmen kénnen.

Wir streben eine langfristige vertrauensvolle Zusamnarbeit an und begleiten Sie bei der Lésung rebleme.
Unser Prinzip — lhr Vorteil: Nur die Risiken versern, die Sie selbst nicht tragen kénnen; und daich nur bei den
leistungsfahigsten Gesellschaften!

WIR BIETEN IHNEN

Alles, was mit den Themen Versicherungen, GeldamiaBausparen und Finanzierungen, kurz gesagtiemit
Thema ,Geld" zu tun hat, erhalten Sie von uns ausr&ompetenten Hand! Sie haben nur einen Anspeetier, und
Sie kénnen so auch sicher sein, dass keine Dopget-Unterversicherungen vorkommen!

In allen unternehmerischen Belangen, wie Rechtd-Umternehmensberatung, Inkassomahnwesen u.v.dailtes
Sie auf Wunsch Unterstitzung durch den Verein pudé€rung des Handels, Handwerks und der Industrie mit
dem wir seit seiner Grindung im Jahr 1993 eng vetén sind.

FAZIT

Warum eigene Ressourcen binden, wenn man ohnezlicisétKosten fachménnischen Rat und kompetente
Unterstiitzung in allen Versicherungs- und Finaneggenheiten bekommt? Delegieren Sie die Verantangrtind
widmen Sie sich Ihren eigentlichen Aufgaben! UndigBen Sie die gewonnene Zeit- und Geld-Ersparnis!

A. ALLGEMEINE INFORMATIONEN

Name und Anschrift des handelnden Vermittlers

SiGa Versicherungsmakler GmbH, Affalter, Haup#3t.08294 L6Rnitz

Geschaftsfuhrer Frank Ulbricht, gleiche Wohnangthri

Tel. (0 37 71) 332 57 + 300 400, Fax: (0 37 71) 382 332 53, Handy: (0171) 89 43 900
eMail: frank.ulbricht@suega.délomepagewww.suega.deind andere

Hauptgeschéftstatigkeit
Versicherungsmakler

Gewerbegenehmigung nach der Versicherungsvermgtierdnung

Die Erlaubnis nach § 34 d GewO wurde am 2.8.20@ltedurch die IHK Chemnitz, StraBe d. Nationen @%111
Chemnitz; Reg.-Nr. D-FPOF-3TWLD-6%ww.vermittlerregister.org

Registerstelle: Deutscher Industrie- u. Handelskartag (DIHK) e. V., Breite Strae 29, 10178 Berlir]. 0180-500
585-0 (14 Cent/Min. aus dem deutschen Festnethstéits 42 Cent/Min. aus Mobilfunknetzen)

Die Erlaubnis nach § 34 ¢ GewO liegt vor.

Versicherungsschutz in der Vermdgensschaden-H\ébegeman den gesetzlichen Vorgaben.

Angeschlossene Untervermittler
Die Gesellschaft arbeitet nicht mit selbstandigereldrermittlern zusammen.

Schlichtungsstellen
Versicherungs-Ombudsmann e.V.

Leipziger Strae 121, 10117 Berlin, PF 080632, 6§@éxlin, Tel. (01804) 22 44 - 24 , Fax: - 25 @dnt/Min. aus
dem deutschen Festnetz, hochstens 42 Cent/MitMahi#funknetzen)
www.versicherungsombudsmann, dgo@versicherungsombudsmann.de

Ombudsmann Private Kranken- und Pflegeversicherung

Postfach 06 02 22, 10052 Berlin, Tel. (01802) 5310414 Cent/Min. aus dem deutschen Festnetz, téithd2
Cent/Min. aus Mobilfunknetzen), Fax (030) 20 45339

www.pkv-ombudsmann.gdembudsmann@pkv.de

Eintragung im Handelsreqgister
Amtsgericht Chemnitz HRB 14834, Gesellschafteragrirom 09.09.1997 mit Nachtragen, eingetragen af02397

Steuernummer
Finanzamt Schwarzenberg 218/118/02961

Bankverbindung
HypoVereinsbank Hof, BLZ 780 200 70, Konto 128 0320
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Vertragssprache
MaRgeblich fiir diese Kommunikation mit dem Kundeihvend der Laufzeit des Vertrages ist Deutsch.

Rechtsordnung / Gerichtsstand
Es qilt der Gerichtsstand Aue.

Gesellschaften, mit denen wir hauptsachlich zusamanbeiten

Allianz, Allianz-Dresdner Bausparkasse, ARAG, Aixilind KS Automobilclub, AXA, Barmenia, Basler, Bgigche
Beamtenversicherung, Bayerische Beamtenkrankenk@eséral Krankenversicherung, Condor, Concordia,
Continentale, Darag, D.A.S., DBV-Winterthur, Delfaydt, Deutsche Krankenversicherung, Deutscheolder
Europa, Generali, Gerling G&A, Gerling Lebensvensizing, Gothaer Versicherung, Garanta, Hallesche
Krankenversicherung, Helvetia, Haftpflichtkassebstadt, Hanse Merkur, Hamburg-Mannheimer Versiagru
IDEAL-Versicherung, KarstadtQuelle Krankenversiaireg, Mannheimer Versicherung, Miinchener Verein,
Nirnberger Versicherung, Optima, R+V Versicherudignal Iduna, Swiss Life Partner, Swiss Life / Sefngrische
Rentenanstalt, Trans Telcon, Universa, VHV, Viaoiolksfursorge, Volkswohlbund, Wistenrot Bauspase,
Wirttembergische Versicherung, WWK Versicherung

Hinzu kommen noch folgende Vertriebe bzw. Servisefiechaften:

Apella, Assekuranz Service Center, Corporate Imm@aMaxpool, VFHI e.V. (Zugang zu Sammelvertrag®fojz-
Makler

Zu keiner der 0. g. Gesellschaften besteht einiBptegsverhaltnis, ebenso nicht umgekehrt.

B. INFORMATIONEN UBER DIE BESONDERHEITEN EINES
FERNABSATZVERTRAGES

Falls Sie nur telefonisch oder postalisch zu unstikt haben, gelten die nachfolgenden Richtlinign f
Fernabsatzvertrage.

Informationen Gber das Zustandekommen eines Vedrag Fernabsatz

Der Kunde gibt gegeniiber dem Versicherungsmaktebieidendes Angebot auf Abschluss eines Vertrageisidem
er das ausgefullte und unterzeichnete FormuladéiirAntrag an den Makler Ubermittelt und dieses Zigeht. Der
Vertrag kommt zustande, wenn die entsprechendeiS#sgft dem Kunden die Annahme des Vertrages erkla

Bitte beachten Sie:

Sie unterschreiben im Beratungsprotokoll die Etkigy; die vorliegende GESETZLICHE INFORMATION ZUM
ANGEBOT DER SUGA VERSICHERUNGSMAKLER GMBH vor Afabe eines konkreten Angebotes erhalten zu
haben!

Widerrufsrecht

Der Kunde kann seiner Vertragserklarung innerhalb zwei Wochen ohne Angabe von Griinden in Textf@ni.
Brief, Fax, eMail) widerrufen. Die Frist beginntifrestens mit Erhalt dieser Belehrung. Zur Wahrwerg d
Widerrufsfrist genlgt die rechtzeitige Absendung @éderrufs. Der Widerruf ist zu richten an: SiGa
Versicherungsmakler GmbH, Frank Ulbricht, Affaltelquptstr. 43, 08294 L6Rnitz oder direkt an diesprachende
Gesellschaft.

Widerrufsfolgen
Im Falle eines wirksamen Widerrufs sind beidersaitpfangene Leistungen zuriickzugewahren und ggbggae

Nutzungen herauszugeben. Kann der Kunde die emgrfi@ngeistung ganz oder teilweise nicht oder nur in
verschlechtertem Zustand zuriickgewéhren, musseweit ggf. Wertersatz leisten. Dies kann dazudiihdass der
Kunde die vertraglichen Zahlungsverpflichtungendén Zeitraum bis zum Widerruf gleichwohl erflliemss.

Besondere Hinweise

Das Widerrufsrecht erlischt vorzeitig, wenn dertvéag vollstéandig erfillt ist und der Kunde dem aiiséilich
zugestimmt hat. Wertersatz fur erbrachte Dienstlagen nach den Vorschriften Gber den gesetzli€tiektritt, muss
der Kunde nur leisten, sofern er ausdrucklich zigest hat, dass der Makler vor Ende der Widerrigsiit der
Ausflihrung der Dienstleistung beginnt.
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Weiterfuhrende Informationen

Mit dem Thema ,Pflege” stehen vielféltige weitenddrmationen im Zusammenhang, die wir
Ihnen auf unserer Webseite

http://www.SENREX.de

zusammengestellt haben.

Dies betrifft nicht nur Versicherungsangebote, swndror allem auch Informationen aus allen
anderen Bereichen des taglichen Lebens.

Auch das Thema ,Vorsorge- und Betreuungsvollmachigrd dort ausfiihrlich behandelt.

Gern senden wir
lhnen die

FM Lrin WWM M&h« A Aem! gewiinschten

Informationen zu!

Nutzen Sie die
Rickantwort fir die
Nennung lhrer
Wiinsche!

Fin ciom sorgemfrtios Lobio iom Mlen] | Ao Enomion v HIER
Affes, was Sie dafilr bentispen, Anden She in dessm l:ih;-:
meuen PRIVAT-Roport, den Sie kostenfrol und ohne i |
Jogiche Verpfichiumgen bei uns abrufen kdamen: Briaf-

Markei

SICHERMEIT - VORSORGE - FINANTEN - PFLEGE -
RECHT - TODESFALL - TRAUER - ERBECHAFT -
STEUERN - PATIENTENVERFUGUNGEN -
VORSORGEVOLLMACHTEN - GESUNDHET -
ANTI-AGING - BERUF - EHRENAMT - FREIZEIT -
HOBBY - MOBILITAT - WONNEN - ALLTAG -
GENUSE - WELLNEES - REISEN - PARTNER-
SCHAFT - TECHNIK - INTERNET - LEBEN M
AUSLAND - GEHIRNTRAINING - VEREINE -
VERBANDE - AUSSTELLUWGEN - MESSEN . ..

Gradis und My Sfe villg unverbinalich erhalien Sie
wine von Experfen susammengesieliie umfang-
refcive Dokumontation mit vislen wertvellon Tipps!

8P X8IUasS MMM

JETIT ABFORDEN: Tal 03771/ 200 400 A'n

oder aMail an suegaDsenrex.de S0Ga GmbH
Name, Vomame: Hauptstr. 43
Sirmlac
PLZ, Ort
Teifon 08294 LoBNitz
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RUCKANTWORT

An

SiGa Versicherungsmakler GmbH
Frank Ulbricht

Hauptstr. 43

08294 LoRnitz

oder per Fax an 03771/33256
oder eMail an info2010@suega.de

Ich interessiere mich fir folgende Punkte aus d&VRT-Report ,Vermégenssicherung im
Alter* bzw. habe folgende Fragen und Anregungen:

ABSENDER:

Name, Vorname:

Adresse:

Telefon-Nr. :

eMail-Adresse:

Geb.-Datum:

Ort, Datum:

Unterschrift:
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HOHE STRASSE 8

D -09112 CHEMNITZ

TEL.: 0049-(0)371 - 33 60 400
FAX:  0049-(0)371 —33 60 402
eMail: Clemens.Hart@t-online.de
www.naturheilkunde-chemnitz.de
www.IntegraleNaturmedizin.de
www.wellness-radionik.de

PRIVAT-Report

CLEMENS HART WERBUNG

Facharzt fir Anasthesiologie
Erndhrungsmediziner DAEM/DGEM

AKUPUNKTUR

HOMOOPATHIE

NATURHEILVERFAHREN
STORHERDERKENNUNG UND —BEHANDLUNG

Beste Gesundheit durch Prophylaxe und Gesundheitsmagement

Ein besonderes Anliegen ist es mir, beim Findehkuwvigsvoller individueller Methoden der Gesundheitghylaxe aus dem reichen
Schatz der vorhandenen Mdéglichkeiten zu schopfabebDfindet die Individualitat des Menschen stetsfig Beachtung.

Zum personlichen, individuellen Gesundheitsmanagemieten sich ganz besonders Bewegungs- und Emigspgsmethoden wie auch
moderne Methoden der Stressbewaltigung und Gesiigdiisorge an.

Dabei spielen eine méglichst natirliche Erndhrumg sinnvolle Ergdnzungen zur Nahrung heute einemtishe Rolle. Nach einer
eingehenden Diagnostik und Analyse der aktuelldrehsumsténde kann ein optimales individuelles Kpnzer personlichen
Gesundheitsvorsorge und Steigerung des Wohlbefinderbeitet werden.

Zur Erreichung einer anhaltenden Gesundheit iste@ipfehlenswert, eventuell bestehende, leidewal@nehmbare Stérherde
aufzudecken und zu entstoren. Storherde schwadreKdrper und rufen Krankheiten hervor. Allen chisshen Erkrankungen liegen
diese Storherde zugrunde. Ihre Eliminierung beddiuteSie also langfristige Gesundheit. Ebenfadlsrsempfehlenswert sind
biologische pulsierende Magnetfelder, die sehragimfund taglich anwendbar sind. Diese starken igjenEegulation des Organismus
und verbessern den Stoffwechsel durch energetBtdizlisierung aller Organsysteme.Wissenschafti@thgewiesene Wirkungen der
Magnetfeldtherapie sind: Verbesserung der Durchbiyt Erhohung des Sauerstoffgehaltes im Blut und lRegang des
Kalziumeinstroms in die Zelle. Die Magnetfeldbehlaing ist eine absolut nebenwirkungsfreie und figfiéslernde Methode. Aber ich
mochte mich hier nicht in einzelne Methoden veetiefdenn die individuelle Empfehlung ist die beste!

Und deshalb freue ich mich auf Ihre Anfrage.

Sie suchen extraguinstige Werbung fir Ihr

Unternehmen?

Wie ware es dann mit HAKEN-Flyern? Die haben namlich einen
HAKEN: sie zeichnen sich dadurch aus, dass sie fast nichts kosten.
Dafur enthalten sie fremde Werbung, d.h. sie sind mit Ihrer Werbung
z.B. nur einseitig bedruckt. Die Druckkosten sponsert ein
Werbepartner, der daftir seine Werbung eindrucken darf. Wir
garantieren lhnen, dass es kein Unternehmen lhrer Branche ist und
dass die Werbung nicht anst6Rig oder in anderer Weise negativ wirkt.

Dabei muss der Werbe-Eindruck nicht mal riesengrof3 sein! Mitunter
reichen 20% oder 30% der Gesamitflache dafur aus. Schauen Sie sich
das Beispiel an!

Der Werbepartner finanziert den weitaus grof3eren Teil der Rechnung,
Sie zahlen nur rund 1/3 der "normalen” Kosten.

Warum sind HAKEN-Flyer so interessant?

Wie Sie wissen, erfordert die Verteilung der Werbung viel Aufwand
und z.T. hohe Kosten. Der "Haken-Sponsor" tragt den gré3ten Teil der
Druckkosten spart sich so die Verteil-Kosten. AuBerdem erreichterso £

immer wieder vollig neue Zielgruppen.

Wofur sind Haken-Flyer geeignet? Fur alle Drucksachen, wo es nicht  chan Wiarie ung Friorinchien In dar ALstermie wen LD HGEY oo

in erster Linie um Ihr Image geht, sondern eher um den Preis und/oder o ndlan facber!
die Schnelligkeit bzw. Verfallbarkeit der Information. Au3erdem fur o Three I .
alle Terminkarten, Eintrittskarten, Veranstaltungsankiindigungen SGQGGY, das nawe Werbahchenperial hil (hran dabol|
oderwo Sie z.B. nureine einseitig bedruckte Information benétigen.
Sie brauchen “vollwertige” Werbung? Anfragen an:
Kein Problem! Sie erhalten von uns samtliche Drucksachen, wie Handelsvertretung Frank Ulbricht
- Visitenkarten und Adress-Aufkleber Hauptstr. 43
- Briefbdgen und Formulare 08294 L6Rnitz
- Flyerin allen Formaten und Papiersorten Tel 03771-33849
- Ansichts- und Gruf3karten mit Ihrem Motiv/Logo E-Mail info@u-service.de

- Wandkalender(13- bzw. 14-seitig) in den Formaten A5 bis A2
- Plakate bis FormatAO
- Werbebanner auf verschiedenen Materialien (vollflachig
4-farbig bedruckt) in allen denkbaren GréRRen
Und dies alles zu gunstigsten Konditionen! s ird rodrgalmn Pramiar igeervess
Gern unterbreiten wir lhnen ein entsprechendesAnge  bot! Fschnen Sl SELEST wwweasy-PRVde  sinfact Lasus]

Sie suchen neue Kunden fiir Ihr Business? Oder haben Sie ein "unschlagbares” Angebot, von dem
noch mehr Interessenten profitieren sollten? Sprech en Sie mich an!
Ich erlautere Ihnen gern die Mdéglichkeiten, die uns  er Werbenetzwerk auch Ihnen bieten kann!
Tel. 03771-300 400
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